
OPTIMIERTE PROZESSE 
FÜR DEN MITTELSTAND

WERTSCHÖPFEND. EINFACH. EFFIZIENT.



Erst Optimieren, 
dann Digitalisieren!
Angebot über einen 3-teiligen 
„Prozess-Fitness-Check“ Ihres Vertriebs:

- Modul 1: Neukundengewinnung („Leadmanagement“)
- Modul 2: Angebotsprozess („Request-to-Quote“)
- Modul 3: Auftragsprozess („Order-to-OC“)



• Vorstellung und Agenda

• Ist-Prozessaufnahme (mittels „Makigami-
Methode“) gemeinsam mit dem Marketing-
und Vertriebsteam

• Beschreibung des Ziel-Prozesses

• Ableitung einer Aktionsliste zur Umsetzung 
des Ziel-Prozesses

• Vorstellung der Ergebnisse durch das 
Projektteam an die GF

Modul 1 – Neukundenge-
winnung („Leadmanagement“)



• Vorstellung und Agenda
• Ist-Prozessaufnahme (mittels „Makigami-

Methode“) mit allen aktuell am Prozess 
beteiligten Ressourcen 
• Beschreibung des abteilungsübergreifenden 

Ziel-Prozesses
• Ableitung einer Aktionsliste zur Umsetzung 

des Ziel-Prozesses
• Vorstellung der Ergebnisse durch das 

Projektteam an die GF

Modul 2 - Angebotsprozess 
(„Request-to-Quote“) 



• Vorstellung und Agenda
• Ist-Prozessaufnahme (mittels „Makigami-

Methode“) mit allen aktuell am Prozess 
beteiligten Ressourcen 
• Beschreibung des abteilungsübergreifenden 

Ziel-Prozesses
• Ableitung einer Aktionsliste zur Umsetzung 

des Ziel-Prozesses
• Vorstellung der Ergebnisse durch das 

Projektteam an die GF

Modul 3 - Auftragsprozess 
(„Order-to-OC“)



Kosten & weitere Optionen2
• Festpreis je Modul* in Höhe von 1.699,00€
• Paketpreis** für 2 Module beträgt 2.999,00€
• Paketpreis** für 3 Module beträgt 3.999,00€

*Moduldauer jeweils 1 Tag vor Ort
**Paketpreise nur gültig bei aufeinanderfolgenden Tagen

• Weitere optionale Unterstützungsmöglichkeiten: 
• Hilfe bei der aktiven Umsetzung der erarbeiteten 

Aktionsliste bis hin zum Ziel-Prozess
• Workshops zur Optimierung der Buchhaltungsprozesse
• Interimsmanagement
• Business Development



Kontaktdaten:

WIR SIND 

Friedrich Bergmann

PITMAN Solutions GmbH
Sachsenring 40 | 50677 Köln | Germany
Mobile +49 151 41 29 00 66 
fb@pitman-solutions.com | www.pitman-solutions.com


